
МЕТОДИКАТА ЗА ОЦЕНКА НА ОФЕРТИТЕ
Настоящата методика представлява съвкупност от правила, които имат за цел да се определи начинът, по който ще се извърши класиране на офертите и ще се определят потенциалните изпълнители на настоящата поръчка. 

Критерий за оценка на офертите – „икономически най–изгодна оферта“ и ще се извърши в съотношение: техническа оценка – 60% и финансова оценка – 40%. 
1. ТЕХНИЧЕСКА ОЦЕНКА - Т

Т - Техническата оценка се формира от следните подпоказатели: 
Т1 – Срок за доставка на оборудването – с тежест 50%

Т2 – Качества на доставчика – с тежест 10%
1.1. ОЦЕНКА НА ПОДПОКАЗАТЕЛЯ Т1: СРОК ЗА ДОСТАВКА НА ОБОРУДВАНЕТО
   Оценката на подпоказателя се определя по формулата:

Т1 = Т1min:T1n* 100, където:
T1min – минимален срок за доставка, предложен от участник
Т1n–срок за доставка, предложен от n-я участник
Забележка: Предложеният от участника срок за доставка не може бъде по-дълъг 15 (петнадесет) дни.
1.2.  ОЦЕНКА НА ПОДПОКАЗАТЕЛЯ Т2: КАЧЕСТВА НА ДОСТАВЧИКА

По този подпоказател ще се оценяват наличие на допълнителни умения и/или квалификация на участника, придобити в изпълнение на тяхната основна стопанска дейност. Оценяването ще се извърши чрез присъждане на определен брой точки, при наличие на съответствие с което и да е от оценяваните качества:  
	1.2.1. Участникът има успешно изпълнени 2 (два) и повече проекта по национални, и/или европейскии, и/или международни проекти/програми, насочени към развитие на образователната инфраструктура

1.2.2. Учатсникът има успешно изпълнен 1 (един) проект по национални, и/или европейски, и/или международни проекти/програми, насочени към развитие на образователната инфраструктура

1.2.3. На участника ще се присъдят допълнително 3 точки, ако опитът по  т. 1.2.1 и 1.2.2. е придобит през последните 3 години.

1.2.4. На участника ще се присъдят допълнително 2 точки, ако е провеждал обучение/я по одобрени програми от МОН за повишаване на квалификацията на педагогическите специалисти.  
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	Общ максимален брой точки: 
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Пояснение: Под „успешно изпълнени проекти/програми“, следва да се разбира, изпълнени в пълен обем и приключили финансови взаимоотношения между страните по договора.
2. ФИНАНСОВА ОЦЕНКА – Ц

Оценката на показателя Ц се определя по формулата:

Ц = [image: image2.png]nin
u,



 х 100, където:
Цmin - минималната цена в лв., предложена от участник

Цn–цената в лв., предложена от текущо оценявания участник


Ценовите предложения се проверяват, за да се установи, че са подготвени и представени в съответствие с изискванията на възложителя. 


При различия между сумите, изразени с цифри и думи, за вярно се приема словесното изражение на сумата;

3. ОБЩА ОЦЕНКА

Общата оценка се получава въз основа стойностите на техническата оценка и финансовата оценка, като се вземе предвид съотношението им – 60/40. Общата оценка на офертата на оценявания участник е с максимална стойност 100 точки.

КОф – общата оценка на офертата, се изчислява по следния начин:

КОф=0,50*Т1+0,10*Т2+0,40*Ц, отделно за всеки участник.

Общата оценка на предложението (КОф) се извършва от членовете на комисията.

Крайното класиране на участниците се извършва след получаване на общата оценка (КОф) за всяко подадено предложение.

За нуждите на тази методика всички дробни числа, които могат да се получат при прилагане на съответната формула, се закръгляват до втория знак след десетичната запетая.

КРАЙНО КЛАСИРАНЕ НА УЧАСТНИЦИТЕ

Крайното класиране на участниците се извършва по броя на точките, получени за всеки участник. На първо място се класира участникът, получил най-висока обща оценка. 

В случай че комплексните оценки на две или повече оферти са равни, за икономически най-изгодна се приема тази оферта, в която се предлага най-ниска цена. При условие че и цените са еднакви се сравняват оценките по показателя с най-висока относителна тежест и се избира офертата с по-благоприятна стойност по този показател. В случай, че офертата не може да се определи по този ред, Комисията провежда публично жребий за определяне на изпълнител между класираните на първо място оферти.

